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Markt ontwikkeling

w? Cobouw

Steeds meer aanbestedingen mislukken: "Wen er maar
aan, de piek moet nog komen”

Projeclten met hoge risico’s als eerste terzijde
Crisisbud'getten achtervolgen de werkelijkheid ~——7/ -

Kritische bouwers
2%

krimp
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Bouwen aan de Toekomst

Randvoorwaarde (i.v.m. lange termijn visie)
o Kwaliteit van drinkwaterlevering borgen
— (urgentie project PRK)
o Kwaliteit van te leveren installaties borgen

o Standaarden dienen toegepast te worden
— Maakbestek als basis

Interne organisatie uitdagingen
— Uitstroom medewerkers uit eigen organisatie
— Technische medewerkers moeilijk te werven
— Externe technische capaciteit beperkt beschikbaar
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Bouwen aan de Toekomst

Onze uitdagingen richting externe markt
— Minder aanbieders op ‘grotere’ projecten
— Hogere inschrijvingssommen / prijsonzekerheid
— Selectievere aannemers

— Kritischere aannemers (risicomijdend,
winstgevendheid)



Bouwen aan de Toekomst

Onze aanpak richting markt
— Ken je marktpartijen (potentiele inschrijvers)
— Verbinding zoeken met markt (warme contacten)
— Projectomvang en scope als instrument

— Kwaliteit ramingen verbeteren (rekening houden met
onzekerheden en vereiste winstgevendheid)

— Risico’s verlagen voor aannemer
— Voorwaarden en eisen afstemmen op de markt
— Meer ruimte door functionele specificatie
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